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33. La non imputabilità dell’inadempimento del preponente. . . . . . . . . . . . 208
34. L’onere della prova del diritto alla provvigione . . . . . . . . . . . . . . . . . . 209
35. L’accordo tra il preponente ed il cliente per non dare esecuzione al con-

tratto. La provvigione ridotta . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 214
36. La restituzione della provvigione riscossa nel caso in cui l’affare non ab-

bia regolare esecuzione . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 218
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